
近年来，浙江省淳安县按照“做大总量”与“提升质量”并重、成为“网购达人”“引
进增量”与“优化存量”并举的发展思路，充分发挥千岛湖“中国好水”水源地的影响
力，全力打造百亿水饮料产业基地。2021年，该县23家水饮料企业通过“党支部+企
业+电商直播”等多元化发展模式，主营业务收入突破百亿元大关。

图为淳安经济开发区机关和社区党员志愿者助力企业直播带货。 茅军芳 摄
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□□ 游岩岩

九月果飘香，葡萄最诱人。走进河南通
许县冯庄乡小城村村民王玉香的高端瓜果
种植基地，一串串身着翡翠衣裳的“阳光玫
瑰”葡萄挂满枝头，圆润饱满、晶莹剔透，一
股股蜜甜香气随风扑面而来，沁人心脾。大
棚下，20 余名当地村民正在忙着给葡萄修
剪、整理套袋，以保障葡萄果面清爽干净、着
色均匀，达到颜值和口感最佳。

据了解，王玉香的葡萄种植基地占地45
亩，专门种植“阳光玫瑰”葡萄，相比传统葡

萄来说，“阳光玫瑰”颜值高、口感好，堪称葡
萄界中的“爱马仕”。

“葡萄虽然娇贵，种植管理却很方便，何
时浇水、施肥、揭棚全由专业的技术员进行
指导。电闸一推，滴灌带、自动卷帘机等设
备全部一键操作，方便还节省劳力。”王玉香
兴奋地对笔者介绍道。

眼下葡萄进入上糖期，适时灌溉很
重要。“以前一周得浇一次水，现在根据
墒情 10 天左右浇一次，卡一刷，水就出来
了，45 亩地三眼机井大半天就浇完了，为
葡萄高产‘保驾护航’，每亩预估 5000 斤，

年产值三百万元不是梦。”王玉香信心十
足地说道。

经过不断的摸索和学习，王玉香不断
扩大生产，依托电商平台把瓜果销往全国
各地，通过土地流转先后承包了 120 亩地，
形成草莓、甜瓜、水果番茄、葡萄、桃的轮作
种植模式，一年四季错期不间断生产，保证
线上线下全年销售不断档。这些让她成为
了村里有名的种植能手和致富带头人，吸
纳带动小城村及周边 80余户困难家庭到果
园务农，学习种植技术，实现家门口灵活就
业。如今在种植基地务工的脱贫户人均年

增收 2万余元。
“老伴有病常年卧床，家里还有俩孙子

需要照顾，我自己腿脚也不好，在这儿务工
离家近，赚钱顾家两不耽误，每月收入 2500
元左右，日子越过越有盼头！”小城村脱贫户
张兰梅如是说。

近年来，为服务地方特色农业发展，当
地供电公司积极主动联系农业农村局等部
门形成联动，聚焦三农产业发展，细化服务
措施，精准落实各项帮扶政策，以“满格电”
保障农业安全，让特色农业带领更多乡亲走
上致富路。

河南通许县：种植户依托电商平台网销全国

□□ 李贵波

“原来是在外地打工，一年到头在外
边，现在返乡了，我开始使用电商平台带
货，现在‘粉丝’量已达 8千多人，预计今
年的收入能够达到 5万元。”山东阳谷县
寿张镇吕庄村村民方琳琳高兴地说道。

寿张镇于2021年10月正式筹划电商
创业孵化中心，并于 2021年 12月 6日正

式运营，该中心投资近 30 万元，面积达
540平方米，既有展厅、物流配货站，又有
直播间、培训室和会议室，到目前为止已
无偿培训1127人次，培训电商精英22人。

下一步，待时机成熟，寿张镇电商创
业孵化中心将走公司化运作模式，吸引
更多的电商爱好者走电商之路，以农村
电商升级引领“数商兴农”，以“数商兴
农”助力乡村振兴。

山东阳谷县寿张镇

电商创业孵化中心引领“数商兴农”

近年来，莱西山后韭菜成为山东青岛市品牌农产品的代表。农业银行青岛分行充分
发挥金融资本优势激活地方经济，为辖区内韭菜种植大户解决融资难题。在该行的信贷
资金支持下，“山后韭菜”成为当地特色产业，还依托电商平台打开了线上销路，种植大户
实现了收入翻番。依托“山后有机韭菜”品牌，一个占地2000余亩、年接待10万人次的超
大型农业综合体已经崛起。

图为山后田园综合体内农户种植的韭菜喜获丰收。 丛连青 摄

□□ 农民日报·中国农网记者 欧阳靖雯

秋色转眼即浓，从江南到漠北，从平
原到丘陵，金的稻谷、黄的玉米、橙的柑
橘、红的辣椒，正绘就着一幅浓墨重彩的
丰收画卷。每一次的丰收都并非轻而易
举，从去年北方罕见秋雨秋汛到今年的南
方局部高温干旱，良种和良田稳住了基
础，科技和服务抢回了产量。

农业科研为每一次的丰收铺垫着基
石，增强了国民吃上更多中国好粮的底气
和信心。中国农科院的健康燕麦、云南农
科院的美味土豆、比“大盘鸡”还好吃的新
疆辣椒、从“国信一号”上现捕直供的大黄
鱼、具有冰淇淋口感的“烟薯25”……无数

“高科技”美食正因为电商的发掘变身“网
红”，从试验地走向大市场。

为庆祝第五个中国农民丰收节，9月23
日，作为今年丰收节金秋消费季承办单位之
一的拼多多受邀参与了北京、成都两大主会
场的庆祝活动，并于当天晚上在中国农业科
学院国家农业科技创新园，举办兼具“含农
量”及“含技量”的“拼出好丰景·科技多美
味”专场直播活动，讲述“学霸美食”背后的
科技故事。据悉，这场“美食与科技”的组
合吸引了近两千万网友在线观看。

“我们希望吸引更多人关注中国农业
的最新科研成果，支持更多年轻人以老一
辈农学家为榜样，以农业为事业，加快推
动农科创新从试验地走向大市场，激励更
多农业学者带来农业科研的‘丰收’喜
报。”拼多多相关负责人表示。

试验地美食变身网红农货

过去，科技成果与被市场接受的商品
之间往往横亘着一条技术落地的鸿沟，而
今，填平“沟壑”的路径正变得越来越多，
更多“科技美食”正在变为现实。

“农业学子进入校门，迎接你的可能
是成片的麦穗。路边采的不是花，而是水
果。路上还会遇到学长，护送价值上百万
元的猪到实验室。”这场直播在云南农大
丁同学的招生“加”章中迎来第一波小高
潮。此前，他因策划招生“减”章而被广大
网友熟悉和喜爱。

“很多人了解云南的鲜花和菌子，可
云南的土豆那么好，知道的人为什么那么
少呢？”从丁同学的“吐槽”开始，直播带领
网友开启了一场科技美食之旅。

“中国农科院的燕麦片，过去一直作为
减脂的食品在销售，靠着北京市民口口相
传，大家到门市部排队购买，而且每人每天
最多买5包。”北京特品降脂燕麦开发有限
责任公司总经理杨鹏说，“近些年，随着电
商平台的发展，线上销售激增。目前，这款
产品的线上占比已达到 80%以上，消费人

群主要是‘80后’和‘90后’的年轻女性。”
而壹亩地瓜联合创始人刘朝丽则把

甜过西瓜与荔枝的“烟薯 25”带进了直播
间。这是一个突破性的烤薯品种，因储藏
过程中被老鼠咬了一口而受到烟台农科
院专家的特别关注，最终历经十多年培育
成功。与很多走出试验地就被遗忘的新
品种不同，在新电商平台的助推下，自
2016年始，“烟薯 25”从线上火到线下，从

“网红”变成“长红”。
更多的科技美食正在变为现实。人

工养殖大黄鱼过去难度很大，但从找到
“开口食”开始，科学家攻克了一个个难
题，关关难过关关过；全球首艘深海养殖
船“国信一号”将蓝色海洋变成了广阔的

“鱼塘”，在海上牧鱼，一艘船的产量相当
于一个查干湖。由中国农业大学农学院
小麦研究中心培育，受拼多多百亿农研专
项支持的系列小麦新品种在高产、优质、
抗病和耐热等方面表现优异，在本次农民
丰收节展台上频频吸引嘉宾驻足。

未来，还将有更多鲜味通过电商销往
天南地北，抵达无数“吃货”们的餐桌。

平台助力农研喜报频传

从云南农大将红皮土豆不用任何添
加剂加工成“网红”土豆片，辣椒中提取的
辣椒红素被用于制作口红；到中国农科院

燕麦片的“丑包装”直接实在地将“世壮
（strong）”作为品牌，“国信一号”海上牧鱼
将茫茫大海变成移动“鱼塘”；再到农学家
开启“二倍速”种粮食，水稻、小麦、大豆、
玉米等主要作物的生长周期都成功实现
减半，网友们纷纷感叹：“原来，国内的农
业科技也正迎来‘丰收’”。

除了这些如今就能上嘴的“科技美
味”，这场科普直播还向屏幕前的广大观
众展示了更多“储备”中的农业科技。

比如，过去，在大田环境下，水稻、小
麦、大豆、玉米等我国主要粮食作物通常
需要 120 天才能成熟。中国农业科学研
究院都市农业研究所党委书记杨其长介
绍，如今，在植物工厂通过精准调控种植
环境与营养，60天就能收获。

“粮食以前只能住平房，现在能住楼
房了。在多层立体的条件下栽培粮食，产
能能够达到陆地的20-30倍。未来，一亩
地的产量可能达到几万斤甚至几万公斤，
这为粮食安全提供了很好的技术支撑。”
杨其长说。

与之类似，一个月前，光明母港（上海）
种业科技有限公司、中国农业大学、浙江大
学及拼多多宣布联合启动第三届“多多农
研科技大赛”。本次比赛的赛题是，参赛团
队需在没有土壤与日照的条件下，精细调
控温、光、水、肥、气，挑战两个月内，设计、

优化智能算法，以更低能耗、更短时间，种
出更高产量、更好品质的“水果生菜”。这
场旨在变革传统农业生产形态，探索现代
都市农业创新解决方案的比拼很快吸引了
数十支国内外顶尖团队报名。

直播的最后，网友跟着直播镜头来到
了位于中国农科院内的植物工厂。在这
里，中国科学院院士、中国农科院作物科
学研究所所长钱前培育的矮秆水稻“小
薇”即将丰收。同样的“小薇”，还有一株
正在我国空间站“天宫”的问天实验舱中
茁壮成长。如果实验顺利，未来无论去月
球还是火星，中国人的饭碗都能牢牢端在
自己手里。

“‘小薇’远吗？远，远在天上。‘小薇’
近吗？近，因而足够接地气。这无疑说
明，越高的科技，其实正是为了越好地服
务日常生活。”主播郭嘉宁说。

“未来，我们将持续对高科技农产品
及精深加工产品倾斜资源，以现实需求为
导向，助力农产品优良品种及优质加工产
品的培育、研发。”拼多多相关负责人表
示，平台目前已上线“多多丰收馆”，并将
在 11月 30日之前，累计投入 50亿元平台
惠农消费补贴，与全国各大农产品产区和
近 9亿平台消费者共庆丰收节。其中，农
学家培育或研发的初级及精深加工农产
品是补贴重点之一。

“拼出好丰景”
——两千万网友在线观看“科技多美味”背后的故事

北京昌平第北京昌平第55个中国农民丰收节庆祝活动现场个中国农民丰收节庆祝活动现场，，来自全国六大产区的来自全国六大产区的360360斤苹果斤苹果，，组成组成““庆丰收庆丰收 迎盛会迎盛会””几个大字几个大字，，吸引观众驻足吸引观众驻足
““打卡打卡”。”。 农民日报农民日报··中国农网记者中国农网记者 戴军戴军 摄摄

□□ 农民日报·中国农网记者 乐明凯

恰逢 2022年中国农民丰收节，首届
燕儿谷乡村振兴助农直播活动在湖北省
黄冈市罗田县举行，14个省市的20多名
三农直播带货团队参赛。活动采取“线
上+线下”方式进行，从 9月 18日开幕持
续到10月11日。开幕现场，罗田县委书
记郝爱芳发布 10 条支持助农直播电商
发展的政策措施，分别对助农主播在罗
田设立公司、新建直播基地、直播带货销
售量等方面作出了奖励规定，单项最高
奖励金额达到100万元。

罗田出台政策规定：对助农主播在罗
田设立公司的，给予5万—10万元启动资
金；罗田县国有企业广源集团农投公司每
年安排500万元专项资金，根据初创企业

意愿，进行股权投资，可以混改或适时退
出；助农主播终身免费使用政府投资建成
的特色直播间，拎包入住人才公寓，子女
优先就近入学；对助农主播在罗田新建直
播基地的，给予最高100万元的固定资产
投资奖励；连续6年给予助农直播电商企
业办公及仓储租金补贴，前三年补贴
50%，后三年补贴30%；连续5年给予助农
直播电商企业当年实际地方综合贡献额
50%的奖励；对助农直播带货销售量或单
品销售量达到一定数额的，分别给予 10
万—50 万元的一次性奖励；对组织电商
主播培训的，每场给予 2万元经费补助；
对获省级、国家级认定的助农直播电商示
范企业，分别给予10万元、20万元奖励；
每年评选“罗田县十大助农直播达人”，给
予每人5万元奖励。

湖北罗田县

出台政策重奖助农直播电商

□□ 何加

“邮储银行的贷款真是一场及时雨，
而且没想到贷款利息这么低，办理贷款
的效率这么高，从申请到到账就一周时
间。”日前，南京长江工业炉科技公司董
事长周德福对笔者竖起了大拇指：“今年
企业扩大产能，所需要的原材料增加比
较多，资金周转成了一大难题，这项贷款
产品正好解决了我们的后顾之忧。”

南京长江工业炉科技公司是一家
“专精特新”企业，奔驰、宝马、奥迪等国
内外知名品牌汽车的铝合金零部件，如
轮毂的热处理，基本都是出自该公司的

热处理设备。邮储银行南京市分行相关
人士介绍，“专精特新”类企业是指具有

“专业化、精细化、特色化、新颖化”等特
征的中小企业。这类企业技术实力强，
业务发展快，资金需求较大，但大多属于
轻资产，缺乏抵质押物，往往出现“融资
难”的问题。今年以来，邮储银行南京市
分行组建专业团队，设置专属产品，着力
纾困惠企，用金融活水灌溉“专精特新”
企业，有效解决了相关企业在担保方式、
融资规模等方面的难点，持续提升了对

“专精特新”企业的服务水平。
邮储银行和长江工业炉科技公司的

合作，还得从一笔无法转贷的贷款说

起。据周德福介绍，2021年，长江工业炉
科技公司和一家长期合作的银行签署了
1000 万元的一年期贷款，没想到贷款到
期还款后，该银行迟迟不续期，多方打听
后才知晓，企业财务报表显示同比销售
额减少，银行方担心有风险，中止了和企
业的合作。周德福又好气又好笑，气的
是，银行中止贷款后迟迟不向企业说明
情况，造成企业流动资金紧张，好笑的
是，按照重型装备行业的付款习惯，前一
年销售收入大部分，都会计入下一年财
务报表中，看上去当年企业销售额减少，
实际上订单和业务都大幅增加了。周德
福说，在得知自己的融资需求后，邮储银

行客户经理没有简单地翻阅财报，而是
主动上门，认真梳理了公司每年合同签
订与执行情况，得出了与前一家银行完
全相反的结论，并迅速安排了 1500 万元
的信用贷款，满足了企业的正常运转。

“术业有专攻，不深入企业一线，真
的不好做业务。”邮储银行南京市分行客
户经理黄雯雯说，“专精特新”类企业，往
往在某一个细分市场有着独特的技术优
势和市场优势，这些细分市场往往又有
着自己独有的行业规律，按照传统的信
贷标准，银行做这些业务颇为吃力。今
年年初，邮储银行推出了“专精特新”专
案，实施线上审批、名单制管理，对“专精

特新”认定企业提供手续简便、用款灵活
的线上信用贷款，保障了“专精特新”企
业的融资需求。

南京宁庆数控机床制造有限公司也
有着相似的经历：该公司是当前最专业
的生产横梁移动式龙门加工中心的机床
厂家之一，产品广泛应用于航空航天行
业，并参与了国产大飞机 C919 的零部件
制造，订单、收入等逐年快速增长。但在
增长背后，该企业也面临着预付资金多、
收款慢等问题，现金流不足的状况制约
着企业的发展。邮储银行南京市分行针
对该公司的实际需求，为其授信 1200 万
元，大大缓解了企业在资金流动性等方

面的困扰。目前，南京宁庆数控机床公
司已经开始了新一轮的扩产计划。

截至今年 6 月末，邮储银行南京市
分 行 普 惠 型 小 微 企 业 贷 款 余 额 超 过
126.56 亿元，本年净增超 31.63 亿元，有
贷款余额户数 7362 户，有效促进了电子
信息、生物医药、高端制造等领域的高精
尖企业发展。下一步，该行将以支持地
方经济发展为己任，主动作为，针对“专
精特新”企业特点，紧盯企业发展，以股
权重组、股权直投等产品为抓手，以总行
产品研发创新为支撑，以良好的金融服
务，助力“专精特新”企业稳健成长、扬
帆远航。

邮储银行江苏南京市分行：

金融活水灌溉“专精特新”企业


